Описание программ проекта  PublicSuccess

тренер Е. Юрьева

1. «Нетворкинг на мероприятиях» - Как делать из контактов контракты

2. «Стратегия и тактика нетворкинга» -  Как находить и устанавливать нужные связи

3. «Деловой нетворкинг» - Секреты деловых знакомств и создание стратегических партнёрств 

4. «Энергетика нетворкинга» - Внутренняя сила и личная энергетика в нетворкинге
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	Елена Юрьева (бизнес-тренер, консультант)

Гений коммуникаций.
К.п.н, психолог, медиатор, юрист.
Специалист по нетворкингу и построению, эффективных личных и деловых коммуникаций, успешному развитию бизнеса, благодаря созданию стратегических партнерств.
Тысячи контактов и связей с самыми успешными людьми.
Проходила обучение и сотрудничала с такими мастерами, как Гил Петерсил, Тимур Тажетдинов, Андрей Богокин, Владимир Турман и многими другими.

Также многое почерпнула из материалов Брайана Трейси, Кейта Ферацци, общения с партнерами и коллегами, и через свой жизненный опыт переложила на российскую реальность.



Образование 

Московская Государственная Юридическая Академия 

Институт Психологии Российской Академии Наук 

Аспирантура ИП РАН, кандидат психологических наук 

МЕЖДУНАРОДНАЯ ШКОЛА БИЗНЕСА при Московской Торгово-Промышленной 

Палате, Департамента Науки промышленной политики и предпринимательства 

г.Москвы. 

Центр Медиации и Права: специальность медиатор. 

Авторские курсы ГК «Парадигма Трейд»: «Сценарные технологии в 

инновационных сферах бизнеса,GR и PR» и «Стратегические сценарии в 

изменении бизнес - реальности», 

Профессиональные курсы повышения квалификация для директоров агентств недвижимости и руководителей. 

Опыт в бизнесе

Частая практика – консультант, медиатор, бизнес-тренер.
Тренинговый центр HOMOUNICUM, бизнес-тренер, психолог-консультант. 

Консалтинговая группа «Первый ход», директор по развитию и GR директор. 

ООО «Профессиональная лига риэлторов». Юрисконсульт, медиатор.
ООО «Юридический жилищный центр». Юрисконсульт, медиатор. 

ООО «Международная Академия Лидерства». Менеджер, консультант. 

Стратегическое сотрудничество с российскими и зарубежными компаниями.
Дружба и партнёрство с очень состоятельными людьми.
Успешно реализовано несколько бизнес проектов. 

18 лет в Нетворкинге.
Занятия благотворительностью: собрано за 3 месяца более 3,5 млн рублей для детского дома в "Орехово-Зуево"

Авторские программы:  «Энергетика нетворкинга»,  «Стратегия и тактика нетворкинга», «Деловой нетворкинг», «Нетворкинг на мероприятиях». «Интернет нетворкинг установление контактов по телефону и в деловой переписке», «Международные аспекты нетворкинга», «Нетворкинг для построения карьеры и поиска клиентов», «Техника деловых знакомств на официальных и светских мероприятиях», «Грамотная личная самопрезентация».
ПОЧЕМУ ЕЛЕНУ  РЕКОМЕНДУЮТ КЛИЕНТЫ?

· Решаю вопросы, выстраиваю стратегические партнерства, создаю новые возможности, помогаю в достижении амбициозных целей

· Делаю людей успешными и счастливыми, помогаю в решении их различных задач, благодаря общению со мной люди всегда получают пользу, выгоду.

· Облегчаю жизнь, решая практически любой вопрос, создаю новую реальность, выстраивая стратегию.

· Предоставляю искренний сервис.

· Помогаю выстроить правильные стратегические партнерства 

· Предоставляю много возможностей за счёт широкого круга ценных связей

· Помогаю людям решать проблемы. Создаю новые возможности. Предлагаю консалтинг и провожу тренинги  по эффективным коммуникациям

· Помогаю женщинам выйти замуж и обрести Личное счастье

· Моя ценность в том, что я могу выслушать людей, понять в чём у них потребность и предложить им то, в чем они нуждаются... Например, как врач, который послушает ваше сердце и пригласит в свою аптеку, чтоб вы приобрели там нужное для себя средство.
Тренинг «Стратегия и тактика нетворкинга»

Цели тренинга:
1. Научиться эффективно устанавливать, поддерживать и использовать контакты с клиентами и деловыми партнёрами для успешного развития бизнеса.
2. Добиваться амбициозных целей и решать задачи с помощью нетворкинга.
3. Тренинг направлен на разработку и внедрение эффективных знакомств для достижения профессиональных и личных целей.
Аудитория: ПРЕДПРИНИМАТЕЛИ, РУКОВОДИТЕЛИ, МЕНЕДЖЕРЫ, ФРИЛАНСЕРЫ, ВСЕ, КТО РАБОТАЕТ С ЛЮДЬМИ.
Тренинг основан на знании основных принципов нетворкинга, правил при завязывании новых контактов, эффективных методах привлечения внимания к своей персоне.

Содержит упражнения и практики на освоение основных принципов нетворкинга, разбор кейсов, практику личной самопрезентации, обратную связь, кейс-стади, видеосъёмку.
Почему программа Вас заинтересует? 
Вы хотите стать более привлекательным для других людей и получать удовольствие от общения?

Вы мечтаете завести много друзей и полезных знакомств?

Вы хотите монетизировать свои контакты и быстро находить пути достижения целей?
Вы хотите стать более уверенным, успешным и повысить личную самооценку?

Иногда вы чувствуете:

усталость и апатию;
что ваше окружение тянет вас вниз, и вы не развиваетесь;

что вам нужно больше новых контактов;
сомнение  в своей способности искать нужные контакты и использовать в своих целях;
потребность в общении с успешными деловыми людьми;
неуверенность при знакомстве с новыми людьми;
потребность в выходе на большую аудиторию;
потребность в поиске новых партнёров и инвесторов;
что вам нужны связи чтобы пробиться в свет, что у вас есть талант!
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	В программе тренинга:


	Обсуждаемые    вопросы
	Тезисы
	Образ

	Блок 1. Стратегия нетворкинга.

	Что такое нетворкинг?

Как находить и устанавливать выгодные связи?

Выгоды от построения сети контактов.

Преимущества активного нетворкинга.

Нетворкинг и успешность.

Построение бизнеса через выстраивание стратегических партнёрств


	

	Блок 2. Тактика нетворкинга.

	Техники и правила эффективного нетворкинга.

Оценка ваших активов в нетворкинге

Как оказаться в нужном месте в нужное время?

Деловой этикет на мероприятиях.
	

	Блок 3.  Практики.

	Практика нетворкинга и освоение основных принципов.

Упражнение «Тройное знакомство»
Упражнение на «Элеватор спич»

Упражнение акцент активов в нетворкинга На сколько вы богаты контактами»
Упражнение «Сбор информации о возможных контактах»

Упражнение «Золото общения. Как слушать и слышать собесдника»

Упражнение «Работа с базой данных конктов»

Упражнение «Знаки неуверенности  и лжи»

Упражнение «Эмблемы уверенности, власти и силы»

Упражнение «Пара фраз: как достичь взаимопонимания»


	


	По итогам тренинга участники обучатся:
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· Выстраивать и использовать деловые связи для реализации ваших целей

· Устанавливать долгосрочные отношения с клиентами

· Выстраивать стратегические партнёрства

· Увеличивать продажи и расширять клиентскую базу

· Получать лучшие предложения по работе

· Инициировать общение с нужными людьми

· Находить новых друзей, интересных партнёров

· Заводить и поддерживать полезные знакомства для развития бизнеса

· Получать удовольствие от общения
Тренинг «Деловой нетворкинг»
Цели тренинга:
Улучшить коммуникативные навыки, разработать пошаговый алгоритм полезных знакомств, научиться вступать в контакты и заводить нужные связи, научиться искусству создания успешного образа, создание доверия и быстрого расположения к себе, научиться работать с контактами и поддерживать связи.

Аудитория: ПРЕДПРИНИМАТЕЛИ, РУКОВОДИТЕЛИ, МЕНЕДЖЕРЫ, ФРИЛАНСЕРЫ, ВСЕ, КТО РАБОТАЕТ С ЛЮДЬМИ.
Тренинг основан на теоретическом и практическом опыте, как личном, так и опыте мировых гуру нетворкинга, таких как: Дейл Корнеги, Кейт Ферацци, Гил Петерсил и др. На знании психологии восприятия, влияния, управления и взаимодействия, а также на знании невербальных жестов. 

Содержит упражнения по эффективным и успешным коммуникациям, практики личной самопрезентации, обратную связь, кейс-стади, видеосьёмку.

Почему программа Вас заинтересует? 
Благодаря этой программе вы научитесь заводить полезные деловые связи, создадите новые бизнес проекты и стратегические партнёрства, найдёте новых клиентов, решите бизнес задачи благодаря новым возможностям нетворкинга, выйдете на новый уровень и вполне возможно начнёте свой новый масштабный бизнес.

Иногда вы чувствуете:
страх и ограничение при общении;

что испытываете неуверенность при знакомстве с новыми людьми;
нехватку сил в рутине повседневных дел, усталость, апатию;

что ваш доход не растёт, но у вас есть понимание, что вы способны на большее, только не знаете, как и куда приложить усилия;

вы никак не развиваетесь, а ваше окружение тянет вас вниз;

тренинги, которые вы прошли не оправдали ваши ожидания;

что вам не хватает нужных контактов для развития, и вы не знаете где их искать и как использовать в своих целях;

цели кажутся вам недостижимыми, последние несколько лет вы топчетесь на месте, застряли, и не видите решения,

вам нужны партнёры по бизнесу, которым вы можете предложить свои товары и услуги;

вам нужен инвестор в новый проект;

вам нужны рекомендации успешных деловых людей.

что вам нужен выход на большую аудиторию, но вы не знаете, как это сделать.
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	В программе тренинга:


	Обсуждаемые    вопросы
	Тезисы
	Образ

	Блок 1. Что такое нетворкинг, для кого он и зачем. 


	Практическая наработка алгоритма знакомств и создания сети деловых контактов.
Введение в нетворкинг.

Как вступать в контакты и заводить общение.


	

	Блок 2.  Ошибки, совершаемые при знакомстве, страхи и ограничения. 


	Ошибки, совершаемые при знакомстве дилетантами. 

Что мешает вам чувствовать себя комфортно и естественно при общении?

Выявление основных страхов при коммуникации.

Как перестать бояться, волноваться и нервничать?

Как научиться чувствовать границы при общении?


	

	Блок 3.  Как вступать в контакты и заводить полезные деловые связи

	Воронка знакомств.

От «холодного» контакта, до полезного партнёрства.

Семь шагов от знакомства до деловых связей.

Как сделать разговор многогранным и интересным.

Секреты деловых знакомств и ключевые зацепки на будущее.

Развитие общения после знакомства – темы, подходы, способы. 

Работа с контактами, поддержание связей.

Как целенаправленно формировать желаемый круг своего общения. 


	

	Блок 4. Искусство создания успешного образа


	Эффективная самопрезентация.

Как грамотно создать выгодный образ в глазах собеседника?

Как заинтересовать человека за 40 секунд?

Создание доверия и расположение к себе.


	


	По итогам тренинга участники обучатся:
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управлять своим состоянием, повысить самооценку и уверенность;

создадут выигрышный образ и научатся правильно себя презентовать;

осознают кто им нужен, какие связи необходимы для расширения бизнеса и где их находить;

управлять сетью своих контактов, выстраивать стратегические партнёрства и решать свои бизнес задачи благодаря такому инструменту как нетворкинг;
овладеют секретами деловых знакомств и отработают алгоритм знакомств на практике. 

